
Рабочая тетрадь

Вебинар 2
Инструмент планирования дохода
Маркетинг-план



Программа для Новичков 
ВЕБИНАР 2. ИНСТРУМЕНТ ПЛАНИРОВАНИЯ ДОХОДА. МАРКЕТИНГ-ПЛАН

Наставник - человек, который привел Вас в Компанию Faberlic и помог 
организовать работу на первых порах

Консультант - человек, который регулярно размещает заказ на сумму 
50 и более баллов

Консультант 1 уровня - те люди, которых вы лично привели в Компа-
нию

Структура - группа Консультантов, привлеченных в Компанию лично 
вами и вашими Консультантами

Балл - числовой показатель, который присваивается Компанией 
каждому товару Faberlic 

Личный объем(ЛО) - объем продукции, приобретенной лично Консуль-
тантом в течение расчетного периода

Объем Личной группы (ОЛГ) - сумма Личных объемов (ЛО) Консуль-
тантов вашей Личной группы (ЛГ) и вашего Личного объема (ЛО) (за ис-
ключением 23%-х групп)

Объемная скидка - вознаграждение от Компании, размер которого 
зависит от Объема продаж (ОП)
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Источники дохода

Маркетинг-план

Группа покупателей 

Бизнес-партнеры

1. Доход от личных продаж
2. Вознаграждение за личный заказ
3. Объемная скидка - вознаграждение за работу с группой:

ОС = ОЛГ * 60 * ОС%
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Участие в акциях и программах Компании

3 шага к успеху
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Домашнее задание:

1. Соотнесите свою цель с маркетинг-планом
2. Потренируйтесь с Наставником в правилах расчета вознаграждения
3. Изучите мотивационные программы и акции текущего каталога FABERLIC
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